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COUXU株式会社

補助事業の実施状況の概要
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本日お話させて頂く事
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弊社ビジネスモデルについて（再確認のため）

実施項目の確認

実施項目における活動報告
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200社の日本企業と共に、
29か国 2,000社の海外企業へ、
輸出を行なっている会社です

我々が行なっている事
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[ 会 社 名 ]
[ 設 立 ]
[本社所在地]
[ 連 絡 先 ]
[ 資 本 金 ]
[ 代 表 者 ]
[事業内容 ]

COUXU株式会社 (コーク株式会社）
2013年11月14日 
東京都文京区本郷5-24-2 グレースイマスビル 4F
TEL：03-6672-7645
3,000,000円
代表取締役 大村 晶彦
世界バイヤーの調達代行・調達支援業務海外展開支援サービス
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《商業》 Commerce
《結合》 Connect

《全人類》 Universe ×《貴社》 You
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事業案内
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事業内容
Commerce Sourcing＝商流の調達

調達要望情報

商品 商品

日本
29カ国のバイヤー

台湾、韓国、中国、香港、ネパール、インド、フィリピン、タイ、
マレーシア、シンガポール、インドネシア、ミャンマー、カンボジア、
ベトナム、ネパール、イスラエル、パキスタン、レバノン、バーレーン、
UAE（ドバイ）、イギリス、ポーランド、デンマーク、ブラジル、
スリランカ、アメリカ、南アフリカ、オーストラリア、フィジー

サプライヤーにバイヤー商流をご提供し、
代理店契約を成立する事で安定的・継続的な輸出を実現しています。

12

3 4
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日本企業の理想的な海外販路開拓

【ビジネス環境】
海外ビジネスが出来る

【販売チャネル】
海外企業にリーチする

成果

海外企業と商談出来るチャネルある

海外企業と商談出来る人材がいる

海外で販路開拓できる

海外企業とビジネスを行える環境がある上で、海外企業にリーチをする
ことが『実現性・再現性・継続性』がある海外進出の条件である。

１

２

３
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日本企業の主要課題

【ビジネス環境】
海外ビジネスが出来る

【販売チャネル】
海外企業にリーチする

成果

海外企業と商談出来る人材がいますか？

NO

海外で販路開拓できていますか？

商談会

海外企業と商談出来るチャネルありますか？

販売チャネルはあるが海外企業とのビジネスが出来る環境が
ない企業が多いため、販路開拓が困難。

１

２

３

展示会 Web 紹介

費用高いけどYES

NO
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日本企業の主要課題

【ビジネス環境】
海外ビジネスが出来る

【販売チャネル】
海外企業にリーチする

成果

海外企業と商談出来る人材がいますか？

YES

海外で販路開拓できていますか？

海外企業と商談出来るチャネルありますか？

理想な状態

１

２

３

YES

費用を安くYES
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日本企業の主要課題

【ビジネス環境】
海外ビジネスが出来る

【販売チャネル】
海外企業にリーチする

成果

海外企業と商談出来る人材がいますか？

海外で販路開拓できていますか？

海外企業と商談出来るチャネルありますか？

弊社のサービス提供分野

１

２

３

YES
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日本企業の主要課題

【ビジネス環境】
海外ビジネスが出来る

【販売チャネル】
海外企業にリーチする

成果

海外企業と商談出来る人材がいますか？

YES

海外で販路開拓できていますか？

海外企業と商談出来るチャネルありますか？

弊社サービスを活用いた際の状態

１

２

３

YES

安く！YES
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実施項目の確認
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実施項目の確認

ー 実施計画で検証すること ー

・セカイコネクト導入数の増加
（海外に輸出できると感じた企業の数として計測）

・海外企業と日本企業の商談数の増加
・海外企業への提案数の増加

・海外からの調達要望数の増加
・海外企業と日本企業の商談数の増加
（自社設定の商談）

日本企業側に対しては、海外企業との商談に向けての準備物と営業戦略
におけるアドバイザリー業務を納品し、日本企業が海外営業と商談でき
る環境を作ります。
また、海外進出における啓蒙活動をすることで、
日本企業全体の海外進出のハードルを下げます。

サプライヤーの海外進出のハードルを下げる

海外企業側に対しては、渡航やマーケティングツールを活用し、日本か
らほしい商品調達要望を獲得するとともに日本企業と商談したい海外企
業と獲得していきます。

海外の調達要望を獲得する

ー 計測指標 ー



32
Copyright © 2024 COUXU Corporation. All Rights Reserved. 

動画コンテンツ×セミナー実施で海外進出に対する啓蒙活動を実施

サプライヤーの海外進出のハードルを下げる
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サプライヤーの海外進出のハードルを下げる

海外進出アカデミーを会員限定で公開をしてアカデミーの復習が可能
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サプライヤーの海外進出のハードルを下げる

セカイコネクト内の調達要望に対してランク付
企業信頼度を可視化し、ユーザーの期待値を調整
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対話型AIの作成で業務効率化情報を学習させて精度向上

シンガポー
ル

輸出申請書をシンガポールの関連
機関に提出し、輸出許可を申請する
サプライヤーのみの具体的な流れを
しりたい。

A. シンガポールで輸出許可を申請するサプライヤーの具体的な流れは以下の通りです。

1. 事前登録: サプライヤーはシンガポール税関に事前登録を行う必要があります。事前登録には、会社の概要や生産品
の概要、希望する原産地証明の種類（自由貿易協定や一般特恵関税制度など）、UEN（企業登録）番号などの情報を含
む工場登録申請書を郵送またはE-mailで提出します。

2. 工場検査: シンガポール税関の担当者がサプライヤーの工場を検査し、製品を製造する機械や労力、適正な計算や操
業記録が保持されているかを審査します。製造者登録は、会社のUENに基づいて認識されます。登録の有効期間は、登
録が完了した日から2年間で、更新は期限切れの1カ月前に行う必要があります。

3. 製造コスト試算表の提出: 工場登録が完了した後、サプライヤーは製品が原産地規則を満たしているかを判定するため、
製品の製造コスト試算表をシンガポール税関に提出します。試算表は、税関が定めたテンプレートを使用する必要があり
ます。テンプレートはシンガポール税関のウェブサイトからダウンロードできます。

4. 原産地証明申請: シンガポール税関による製造コスト試算表の査定が完了すると、試算表の有効期間として1年が付与
されます。サプライヤーはTradeNetを通じて原産地証明を申請することができます。原産地証明は、特恵関税制度や自由
貿易協定に基づいて輸出する際に必要な書類です。

以上が、シンガポールで輸出許可を申請するサプライヤーの具体的な流れです。
REF:

バングラ
ディッシュ

化粧品をバングラディッシュに輸出し
たいのですが、禁止されている成分
はありますか？

A. バングラディッシュへの化粧品の輸出に関して、禁止されている成分について調査しましたが、具体的な情報は見つか
りませんでした。バングラディッシュの化粧品輸入に関する規制は、国内の法制度や規制当局によって定められています
ので、正確な情報を得るためには、バングラディッシュの関連機関や貿易規制当局に問い合わせることが必要です。また、
化粧品の成分に関しては、国際的な規制や基準も存在するため、それらにも注意が必要です。

アメリカ 
アメリカに医薬部外品を売りたいの
ですが、どのような手順で輸出すれ
ばよいでしょうか？

A. アメリカに医薬部外品を輸出する手順は以下の通りです。

1. 輸出業者登録: アメリカに医薬部外品を輸出するためには、まず輸出業者としての登録が必要です。登録には、アメリカ
の税関および国境保護局（Customs and Border Protection）に申請書を提出する必要があります。

2. 輸出申告書の提出: 輸出する医薬部外品に関する詳細な情報を含む輸出申告書を作成し、税関に提出する必要があ
ります。輸出申告書には、商品の詳細、数量、価格、輸出先などの情報が含まれます。

3. FDAへの通知: アメリカの食品医薬品局（FDA）に医薬部外品の輸出に関する通知を行う必要があります。通知には、
製品の詳細な情報、製造元の情報、輸出先の情報などが含まれます。

4. 輸送手続き: 医薬部外品をアメリカに輸出するためには、適切な輸送手続きを行う必要があります。輸送手続きには、
適切な輸送業者の選択、輸送契約の締結、輸送書類の作成などが含まれます。

5. 到着後の手続き: 医薬部外品がアメリカに到着した後は、税関での通関手続きが必要です。通関手続きには、商品の
検査、関税および税金の支払い、必要な書類の提出などが含まれます。

以上が、アメリカに医薬部外品を輸出するための基本的な手順です。ただし、具体的な手続きや要件は、輸出する商品や
国によって異なる場合があります。したがって、輸出する前には、アメリカの関連機関や専門家に相談し、正確な情報を入
手することが重要です。

サプライヤーの海外進出のハードルを下げる

実際のAI画面

回答例



46
Copyright © 2024 COUXU Corporation. All Rights Reserved. 

サプライヤーの海外進出のハードルを下げる

AIで日本企業の提案資料をサポート（現在CS側で一部活用中）

フィードバック

日本企業の
概要を入力

AIが質問資料作りに必
要な情報取得

資料を作成
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サプライヤーStudioの運用開始
（海外企業向けサイト）

海外の調達要望を獲得する
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全体を通しての総括

GOOD!

課題感

日本企業のニーズがよりわかり、ニーズに合った事業と営業が顕在化

実現時の自社リソース不足
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本日はお時間を頂き、誠にありがとうございました！
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