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グローバル・ネットワークの獲得・潜在ニーズの掘り起こし

グローバル市場での販路開拓・事業提携・資金調達
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3

グローバルに事業規模を拡大するための市場進出戦略の策定

プログラムの目的

条件 日本国内に所在する日本発のスタートアップ企業

ステージ プレシード ～ シリーズ B

分野
クリーンテック、次世代バッテリー、エネルギー、
新素材、マテリアル, サステイナビリティなど

１．プログラムの目的
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Cleantechコースはオンライン中心の約14週間のプログラムです。始めの12週間

はオンラインで実施され、参加企業のGTMストラテジーの策定や各マーケットに

精通したメンターとのメンタリング機会等を通して、参加企業の海外展開をサポ

ートします。

プログラム終盤では、ホノルル、サンフランシスコに渡航し（詳細pg6）海外企

業との商談機会を提供するともに、現地でDemo Dayを実施します。本コースでは

以下の分野で日本発スタートアップ企業約10社を選考し支援します。
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Online Program In Person /  Demo Day

期間 Week 1 - Week 11 (9月15日～12月15日を予定) Week12 – Week 13

構成

＜プログラム内容＞
• 世界トップクラスの専門家200名からなるメンターネットワーク
• コミュニケーションツール： Slack、Gmail、Googleドライブ、コネクシ

ョンはプラットフォーム(GAN)
• 顧客開拓：米国市場の企業バイヤーへの紹介
• 投資家： 400名以上で構成されるグローバル投資家ネットワークへの紹介

＜ カリキュラム＞
①セミナー（毎週開催）
②プログラムリーダーとの週1回のミーティング
③1対1のメンターミーティング（オプション）
④プロダクトレビュー／ピッチプラクティス
⑤起業家同士のMTG
※Blue Startupsが実施する米国スタートアップ向けCohort15の参加者と同時に受講するプログラム含む。

＜プログラム内容＞
・ピッチブラッシュアップ
・メンター・投資家との面談
・Demo Dayはリアル参加が前提
・ホノルルとサンフランシスコでの開催
・渡航先は上記2ヵ所より選択可

（両方参加も可）
・両方とも4日間程度の渡航プログラム
※Demo Dayのオンライン参加は要相談
※詳しくはpg 6

２．プログラム構成
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３．プログラム内容（１/４）

 期間：プログラム開始から12週間／オンライン

 対象：採択企業8～10社程度

◆ プログラムの内容 （予定）

‣ 9月25日～12月15日 基本オンライン（ZOOM）※希望者はBlue Startups本社施設で現地参加可能

‣1日約1時間 ・ 週5時間が基準（以下予定）

月曜日 - プログラムリーダーとの週1回のミーティング

火曜日 - セミナー（メンター・ネットワーク・エキスパートによる）

水曜日 - 1対1のメンターオフィスアワー

木曜日 - プロダクトレビュー／ピッチ練習

金曜日 – 参加者同士のミーティング

※Blue Startupsが実施する米国スタートアップ向けCohort15の参加者と同時に受講するプログラムも含まれます。

Online Program（週5～8時間）
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３．プログラム内容（２／４）

 期間：11月中旬ホノルル Demo Day／1月8日～1月12日サンフランシスコDemo Day

※Demo Dayはリアル参加が前提／Demo Dayのオンライン参加は要相談

※渡航先は上記2ヵ所より選択可（両方参加も可）両方とも4日間程度の渡航プログラム

 対象：8～10社程度

◆ 渡航プログラムの内容（予定）

‣ ホノルル Demo Day @ Sandbox（時期未定・オプション）

‣ サンフランシスコ Demo Day @ Wilson Sonsini

※いずれもBlue Startupsが実施する米国スタートアップ向けCohort15の参加者と共にピッチ。

• メンター・投資家との面談

• エコシステムとのネットワーキング

• ピッチプラクティス＆ブラッシュアップ

In-Person／Demo Day
（Week12 ～Week13）
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スタートアップ全般についての講義

クリーンテック&サステイナビリティ分野に特化した講義

クリーンテック分野企業の体験談の共有

海外展開戦略やグロース戦略、海外投資家から資金調達法など

分野に限らずスタートアップ企業全般のジェネラルな講義を提

供します。

本プログラムの講義にはCleantech分野に特化した内容もご用意してお

ります。人と自然が共に繁栄できる世界を目指しチャレンジするスター

トアップの皆さんを専門家グループでフルサポートします。

Cleantech業界で成功した先輩スタートアップを講師に招き、体験談を話して

いただきます。この業界ならではのノウハウや成功の秘訣などを伝授してい

ただきます

▶ トピックス (参考)

３．プログラム内容（３／４）
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３．プログラム内容（４／４）

ピッチ準備 / Pitch Prep

デモデイ / Demo Day

Demo Dayの準備として、ピッチの技術やピッチ資料の磨きこみのサポ

ートを行います。

• ピッチ資料の制作サポート

• 投資家にピッチする際のストーリ—構築

• パブリック・スピーキングのアドバイス

ホノルルとサンフランシスコ、2ヵ所での開催を予定。
いずれもリアル参加を前提としています。渡航日数は4日前後で参加者は渡
航先を選ぶことができ、両方の参加も可能です。
多数の海外投資家・海外企業・現地コミュニティーに向けてピッチを行い、
自社をアピールすることで、資金調達や販路開拓、事業提携の機会を創出
します。

※Demo Dayのオンライン参加は要相談

▶ Pitch Prep.／ Demo Day
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7月 8月 9月 10月 11月 12月 1月

参加企業募集

参加企業選考・通知

Online Program

In-Person ／ Demo Day
※ホノルル・サンフランシスコ共に4日間程度
※渡航先は選択可能

C O N F I D E N T I 
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４．スケジュール

6月22日～7月26日

9月下旬～12月中旬

8月中

ホノルル
4日間渡航

SF
4日間渡航

Demo Day Demo Day
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“Our unique sector focus, 

Hawaii location, and “Ohana” 

approach to programming are 

our competitive advantages”

５．アクセラレーター
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・65% Survival Rate

・40% Female Founders

・1000＋Jobs created

・$500M Follow-on Funding

・$500M average raise 6month following program
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July, 2021

2013
Established

$500M
Funding attracted

14
Cohorts Completed

1,000＋
Jobs created

6,000＋
Startups applications
reviewed

Top20
Accelerator in th U.S
(TechCrunch)
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110 
Portfolio companies

Member of the Global Accelerator Network (GAN) - a network of 100 of the 

best accelerators around the world

https://www.gan.co/
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Eric Bjorndahl

CTO & Co-Founder, 

ClickTripz

アクセラレーター
メンター（参考）
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Robert Robinson

President

Hawaii Angels

Steve Pearman

Former Head of Products

MySpace

Paulette Jencks

Growth Advisor

Future Parent

Steve Markowitz

Co-Founder, 

Beestripe

Joey Katzen

Independent Consultant

Matt Johnson

Founder

ILA Global

Matt Miller

Digital Products & Partners

Central Pacific Bank

../Eric%20Bjorndahl
https://www.linkedin.com/in/hawaiivc/
https://www.linkedin.com/in/spearman/
https://www.linkedin.com/in/paulette-jencks/
https://www.linkedin.com/in/stevemarkowitz/
https://www.linkedin.com/in/joeykatzen/
https://www.linkedin.com/in/johnstonmatt/
https://www.linkedin.com/in/mattmiller10/
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アクセラレーター

PartnersStartups
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応募要件

2

1

3

4

5

日本国内に所在する日本発のスタートアップ企業

海外での事業展開や資金調達を検討している

商談可能な英語力を有する（取締役、海外展開責任者）

海外展開について意思決定権をお持ちの方（取締役、海外展開責任者）が参加可能

ご利用条件に同意いただき、本コースに関わる全てのプログラムに参加できること

6 参加後のアンケート等に協力いただけること
※本プログラムは内閣府・ジェトロが連携して行うプロジェクトであり随時、フォローアップアンケートや成長過程の調査を実施します。

エントリー

エントリーフォーム・ピッチ資料を基に、提携アクセラレーター・JETROによる審査を行います。

審査基準

2

1

3

チームメンバーの専門性・ネットワーク、語学力

プロダクト、サービス、技術の成長性・市場性

スタートアップ・エコシステム拠点都市（8拠点都市）に本社機能を置くスタートアップ企業は加点いたします

本コースとプロダクトや事業計画との親和性

7 参加費は無料。但し、応募にかかる費用・受講にかかる通信費・渡航費等、プログラム参加費以外は自己負担となります。

4

企業選考についてのお問い合わせは
一切お答えできません。

https://www8.cao.go.jp/cstp/openinnovation/ecosystem/index.html
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エントリー

エントリー方法

※円滑な事業運営のため、ご提供いただく情報を内閣府や経済産業省、関連自治体、提携アクセラレーターに提供することがありますので予めご了承ください。

【申込締切】：8月7日（水）10：00（日本時間） ※ 上記１、２の両方をもってエントリー完了とする

15

2

1

ピッチ資料（英語）※以下項目を含め、PPT/PDFで10枚程度にまとめてご提出ください

応募要件をご確認のうえ、下記応募フォームよりお申し込みください。

• プロダクト/サービス（解決する課題とそのソリューション）
• ビジネスモデル/市場規模/競合優位性
• 過去の実績と今後の展望/事業計画
• チーム（創業者・経営者のLinkedIn情報も盛り込んでください）

コース選択でお悩みの方へ
どのコースに参加すべきかお悩みの方に対して、ジェトロ側の担当よりご相談を30分程度お受けするサービスをご提供します。

※本サービス活用有無は選考には一切関係ございません。また、ご応募数により締切を設ける可能性がございます。
申請フォーム

応募入力フォーム

ピッチ資料提出フォーム

For English speakers 

https://forms.office.com/r/1B1PKesqS2
https://www.jetro.go.jp/customer/act?actId=B0062799K
https://www.jetro.go.jp/form5/pub/iib/gsap2023
https://forms.office.com/r/XjzDWXdyvi
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別紙：用語説明
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アクセラレーター
（スタートアップ企業のビジネス拡大・急成長に焦点を当てた）資金投資やノウハウのサポートをする
組織

エコシステム
スタートアップを継続的に生み出し企業の新陳代謝を促進させる働きをもつ関係者のつながり、
コミュニティー

メンター スタートアップ分野に各種知見を持つ専門家

メンタリング スタートアップ分野に各種知見を持つ専門家が、個別相談をすること

B2B、B2B2C、SaaS
ビジネスモデルの種類。（B2B：法人向けビジネス、B2B2C：企業の消費者向けビジネスをサポートする
ビジネス、SaaS：ソフトウェアサービスをオンライン上で提供するビジネス）

ピッチ 自社ビジネスのプレゼンを行うこと。プレゼン時間は4分前後が一般的。

Demo Day
アクセラレーターから指導を受けたスタートアップが投資家の前で自社ビジネスのプレゼンを行う
イベント（本来は資金調達を目的としているが、ジェトロでは投資家やビジネスパートナー候補と
つながる場としている。）

ステージ
成長段階のこと。（プレシード：起業前 、シード：アイデア段階・プロダクトリリース前後・外部資金
調達前、シリーズA：プロダクト検証中・マーケットフィット実現済み、シリーズB：マネタイズ(収益化)
検証済み、シリーズC：上場直前）
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お問い合わせ

JETROスタートアップ課（担当：紀井・高井）

〒107-6006 東京都港区赤坂1-12-32 アーク森ビル7階

Email: su-support@jetro.go.jp
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